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След като сте решили какво искате 
да построите, имате нужда от про-
ект и предпроектно проучване. За да 
успеете да получите финансиране, ще 
ви е необходима основна финансова 
рамка, (вижте следващата глава).  
Тя трябва да включва някои аспекти, 
свързани с това колко вятър, слънце 
или друг ресурс е наличен в рамките 
на парцела.

Проектирането ще бъде от решаващо 
значение за получаване на разреше-
ние от местните органи за планиране. 
Един основен шаблон за дизайн ще 
включва:

1. План на парцела в момента.
2. План на предложената завършена 
площадка.
3. Спецификациите на всички пред-
ложени хардуерни системи.

БИЗНЕС ПЛАН
Бизнес планът ще бъде много полезен 
за вашия проект. Toй ще ви помогне 
много, когато се свържете с банка  
или други партньори. Простото упраж-
нение да седнете с вашата група и да 
направите такъв план ще бъде осо-
бено ценно само по себе си, тъй като 
дискусиите и визията трябва да станат 
конкретни и ясни.
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СПИСЪК ЗА ОТМЯТАНЕ | ИЗРАБОТВАНЕ  
НА БИЗНЕС ПЛАН 
Няма предварително определен списък с неща, които бизнес планът трябва 
да обхваща, но лесно можем да се сетим за следното:

Каква е вашата обща дългосрочна визия, мисия и цел?
Каква стратегия искате да приложите, за да постигнете цялостната  
си мисия?
Върху кои теми искате да се съсредоточите първо? Енергийна ефектив-
ност и спестяване на енергия? Възобновяема енергия? Транспорт?  
Отопление и охлаждане?
Кооперативите обикновено започват с конкретен фокус и често поемат 
повече предизвикателства с времето.
Кои дейности искате да представите на първо място? Производство? 
Доставка? Комбинация от двете? Съхранение и гъвкавост, включи-
телно агрегиране и отговор на търсенето? Управление на разпредели-
телната мрежа? Отново може да искате да започнете с една дейност  
и да я разширите в бъдеще.
Как ще изглежда вашият модел на управление? Кой ще бъде собстве-
ник на проекта: гражданите, общината или трети партньор? Нужно  
ли е юридическо лице? Трябва ли да бъде кооперативно?
Към кого ще се обърнете? Кой ще води кампанията? Имате ли под-
крепа от местните власти?
Как ще финансирате проекта си? Той ще бъде ли икономически изго-
ден? Колко приходи и колко разходи е разумно да очаквате? Как  
ще се развиете с времето?

Бизнес планът не е статичен документ, вероятно ще се промени с времето 
и вероятно ще имате няколко версии. Също така е изключително важно да 
не оставяте тази работа само в ръцете на един човек. Планът трябва да се 
обсъди с цялата група и в идеалния случай да бъде резултат от колективно 
обсъждане.
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